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VIOSYS erleichtert Ei
in die OnlineWelt

Die Firma VIOSYS wurde im Jahr 2000 als IT-Systemhaus in Leipzig gegriindet

und hat sich zum Spezialisten fiir professionelle Internet- und Datenbankanwen-

dungen entwickelt: Websites, Portale, Onlineshops, aber auch sogenannte

Intranetanwendungen, wie zum Beispiel interne Abrechnungssysteme und

Datenverwaltung, gehéren zum Portfolio.

Mittlerweile hat das Systemhaus individu-
elle Lésungen fur rund 150 kleine und
mittelstandische Unternehmen umgesetzt.
Die Bandbreite der Kundenanforderungen
ist groB3: Neue Designs wollen umgesetzt,
Internetseiten mehrsprachig zur Verflgung
gestellt oder Warenwirtschaftssysteme,
Produkt- und Handlerdatenbanken ange-
bunden werden. In vielen Féllen kommen
die selbstentwickelte Content Management
Software (kurz: CMS, Ubersetzt: Inhaltsver-
waltungssystem) und E-Commerce-An-
wendung VIO.Matrix® zum Einsatz. Fir den
Kunden hat der Einsatz dieses Werkzeugs
den Vorteil, dass nach der Erstellung eines
passgenauen Frameworks, einer Art Sei-
tengerUst, Inhalte schnell und einfach
eingestellt werden kénnen.

Vertrauen und eindeutige Ziele wichtig
Besonders wichtig sei es, vor Projektstart
genau zu definieren, wohin man wolle. ,Ob
man bestehende Kunden binden oder neue
gewinnen will, bestimmt maBgeblich den
Funktionsumfang und das Design der
entsprechenden Internetanwendung®, sagt
Erik Kahnt, Vorstand der VIOSYS AG. Da
sich viele seiner Kunden einen Wachstums-
schub durch die Uberarbeitung ihres
Internetauftritts erhofften, sei es entschei-
dend, im Vorfeld die Rahmenbedingungen
genau abzustecken. Um diese zu erarbei-
ten und das Geschaft des Kunden besser
zu verstehen, setzen Erik Kahnt und sein

7-kdpfiges Team auf eine ausgedehnte
Kennenlernphase zu Beginn des Projekts.

,Es ist entscheidend, dass man ein Ver-
trauensverhaltnis aufbaut®, so Kahnt. Denn
noch immer herrsche in vielen Unterneh-
men eine gewisse Skepsis gegenuber dem
Internet. So hat sich die VIOSYS AG zum
Ziel gesetzt, nicht nur die Arbeitsablaufe bei
Inter- und Intranetanwendungen effizienter
zu gestalten. Vielmehr soll das in den
Augen der Unternehmen oftmals noch
fremde Medium Internet zu einem gerne
genutzten, weill leicht zu handhabenden
Werkzeug in der Unternehmenskommuni-
kation werden. ,Normalerweise kommen
unsere Kunden auf Empfehlung zu uns®,
freut sich Kahnt. ,Das vereinfacht die
Sache ungemein.*

Zahlungssicherheit im Fokus

Seit knapp 18 Monaten setzt die VIOSYS
AG auf die Warenwirtschaft der Office Line
und schatzt dabei vor allem die Ubersicht-
liche Fakturierung, insbesondere von
Teilprojektrechnungen, sowie den verein-
fachten Belegdurchlauf durch Ubernahme-,
Kopierfunktionen etc. Eine wichtige Rolle
spielt auch das Zusatzmodul ,Offene
Posten-Verwaltung/Mahnwesen*.

,Professionalitat kann sich nicht allein auf
die Projektumsetzung beschrénken. Die
finanzielle Abwicklung eines Projektes




= fpemim e e e
dickj JE T B0 & E N R

i b M b
B b g e Lo
1 Bk e s Tt e
31—1—--- __,‘h"""_""-“""'"""
S e
f e mane
e e Lot
e P B b
et Fraturg e e B
e prisiint by
- [T
& Tabrard

I-I-\-h-l-l-l-uu-\-l.-l-l.-h-!

LSRRI

Eakorse 52
frissesihpta
s —
! rne
& -l
e
T
g (i g - ety 1 Eaias and dpe Do separasipegs o
it A
[ YT e ———
o Eommewtn et fogte e gyt o My o e
i e e DAl Rt o ot T
L e Gl G T M e R e
e el Lo o L R 5 & 14
B e
RN [ieesmam) Sl Gt b SIS BT et i el

Das Content Management System im Einsatz

gehdrt ebenso dazu“, so Kahnt und fugt
hinzu: ,Wir bezahlen unsere Lieferanten
grundsétzlich innerhalb der vereinbarten
Frist und haben seit Firmengrindung nie
einen Betriebsmittelkredit bendtigt. Bei
dem stetig wachsenden Projekt- und
Geschéftsvolumen hilft uns nun die Office
Line, damit wir den Uberblick behalten und
diesem Anspruch auch zukunftig treu
bleiben kénnen.*

Der VIOSYS Vorstand ist Uberzeugt, dass
Zahlungsverzdgerungen oftmals kein boser
Wille sind. Vielmehr seien sie ein Ergebnis un-
zeitgemaBer Zettelwirtschaft, die insbeson-
dere bei noch jungen Unternehmen — die
VIOSYS haufig beim Geschéftsaufbau

im Internet unterstitzt — vorkomme:

,Wir verweisen insbesondere bei kleineren
Mittelstandlern auf die Vorteile, die sich fur
das Rechnungswesen durch den Einsatz

einer Lsung wie der Sage Office Line
ergeben. Man hat sein Geschaft einfach
besser im Blick.”

Das Interview flhrte Katrin Menzel
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